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Eine Erfolgsgeschichte aus Diisseldorf

Das Diusseldorfer Startup Dankebox stellt hochwertige und personalisierbare All-in-One-Ge-
schenkboxen her. Wertschétzung fiir jedes Detail steht dabei im Mittelpunkt. Das beginnt schon
beim Papier, das der traditionsreiche Qualitatshersteller Gmund vom bayerischen Tegernsee
liefert. Die Feinkost-Inhalte der Boxen kommen von Manufakturen, Familienbetrieben und re-
gionalen Partnern. Druck und Veredelung erfolgen klimaneutral bei der mittelstdndischen Dru-
ckerei ,Das Druckhaus® in Korschenbroich und den Auf-
bau erledigen integrative Werkstatten flir Menschen mit Be-
hinderungen in der Region. Kunden kénnen die schonen
Boxen dank der digital gedruckten Gruf3karte schon ab ei-
nem Sttick teilindividualisieren. Dig Vollindividuali- Dankebox
sierung der duB3eren Box samt Papier- und Schlau-
fenfarbe sowie Logopragung ist ab 100 Stiick moglich. Auf
Wunsch ist der Einzelversand direkt an den Beschenkten
moglich — nattrlich klimaneutral. Seit der Messepremiere
auf der PSI 2019 ist nun ein Jahr vergangen. Die Kunden-
liste des jungen Unternehmens ist in dieser Zeit respekta-
bel gewachsen: Namhafte Marken sowie viele kleine und
mittelstandische Unternehmen zahlen zu den Kunden von
Dankebox. Auf der PSI 2020 kénnen Besucher die Danke-
box in Halle 11 an Stand L41 (Newcomer Bereich) in Au-
genschein nehmen. www.dankebox.de

Die Feinkost-Inhalte der Boxen kommen von Manufakturen, Fami-
lienbetrieben und regionalen Partnern.

Eigener Bereich fiir WerbefuBmatten geschaffen

Im Zuge einer strategischen Neuausrichtung hat emco Bau einen eigenen Bereich fiir
WerbefuBmatten geschaffen, den Nicole Rudau als Sales Manager Promotion leitet. Ziel
der Umstrukturierung ist eine starkere Prasenz in diesem Markt. Dadurch sollen unter
anderem Werbemittelhédndler und grof3e Agenturen als neue Kunden hinzugewonnen
werden. Hierflir sind neben neuen Produktentwicklungen auch verschiedene Marketing-
MaBnahmen sowie zielgerichtete Kommunikationskonzepte geplant. ,Wir wollen emco
Bau als fithrenden Hersteller flir Werbematten im européi-
L UL U1 B schen Bereich etablieren®, so Rudau. Die 49Jahrige hat in
’, der Branche bereits langjéhrig Erfahrung gesammelt und
/I vor ihrem Wechsel in verantwortlicher Position wesentlich zum Aufbau und zur Etablie-

o rung eines GroB3handlers fiir Sauberlaufprodukte beigetragen. emco Bau entwickelt und
Nicole Rudau leitet als Sales fertigt seit iber 50 Jahren objektbezogen gestaltbare Sauberlaufsysteme gehobener Qua-
Manager Promotion den neu lit4ts- und Sicherheitsstandards und ist in diesem Bereich nach eigener Aussage Markt-

geschaffenen Bereich fiir Werbe-

b fihrer in Deutschland sowie umsatzstarkster Anbieter weltweit. Neben Eingangsmatten-
matten.

systemen, Sauberlaufbeldagen und Teppichmatten gehoren ebenfalls hochwertige Roste
fir den Schwimmbad- und Sanitarbereich zum Produktportfolio. Eine vielfaltige Design-
und Komponentenauswahl in Kombination mit hoher Betreuungsqualitat und umfangreichen Serviceleistungen ermoglicht
architektonisch anspruchsvolle Losungen flir sémtliche Anforderungsprofile. Das Unternehmen ist ein Geschéftsbereich
der emco Group in Lingen. Weitere Informationen: www.emco-bau.com





